S SR 1
ram e

FORMACION EXCLUSIVA EN VENTAS,
PROCEDIMIENTOS Y MARKETING

DURACION 2 DIAS QUE INCLUYE: 14H LECTIVAS CON ROLEPLAY, DOCTORA
PARA PROCEDIMIENTOS, ESPECIALISTA EN RRHH Y LABORAL, ESPECIALISTA
EN VENTAS Y MARKETING, COFFEE BREAK, 1 COMIDA, 1 CENA FIN MASTER Y

MATERIAL PARA EL CURSO. (HASTA 15 CLINICAS).

24Y 25 DE NOVIEMBRE 2023 | TOTAL: 1.990€ POR ASISTENTE

11—




PROGRAMA.

% EUSKLINIC
FORMACION

24-NOV-23 bia 1: VENTAS, MARKETING Y PROTOCOLOS.

25-NOV-23 bia 2: ROLEPLAY, ANALISIS FINANCIERO Y CIERRES.

~




DiA 1: VENTAS, MARKETING Y PROTOCOLOS. 24-NOV-23

INICIO DEL
MASTER: _
PRESENTACION, MARKETING: CA':/'SQZKREETA”:SS: ,
Y PONENTES.
CONSEGUIR PACIENTES. | | oNSENTIMIENTOS
18:00-18:30 19:00-19:30 20:00 - 20:30
17:30-18:00 18:30-19:00 19:30 - 20:00 E U S K L I N I c
MARKETING: MARKETING: MARKETING: F 0 R M A C I 0 N
POSICIONAMIENTO PROTOCOLOS Y FIDELIZACION DE
DE MARCA Y SEO OPINIONES PACIENTES

EXCELENCIA EN CLINICAS DENTALES




DIiA 2: ROLEPLAY, ANALAISIS FINANCIERO Y CIERRES. 25-NOV-23

ESTRUCTURA DE UNA CLINICA,

PROTOCOLOS, PROCEDIMIENTOS, ) VENTAS Y CIERRE DE EJEMPLOS APLICADOS A CLINICAS
DOCTORES, PERSONAL Y PRIMERAS VISITAS: GUIAS Y TRATAMIENTOS. FINANCIACION Y REALES DE EUSKLINIC, RESUMEN Y
FORMACION. PROTOCOLOS COMPLETOS. COMPROMISOS DE PAGO. PREGUNTAS / DUDAS.
l 12:00-12:30 14:00-15:00 17:00-17:30
09:30-12:00 { 12:30-14:00 { 15:00-17:00 { 17:30-19:30

{ COFFEE BREAK J { COMIDA'Y DESCANSO J { COFFEE BREAK J

FORMACION

[ TRAS LAS 2 JORNADAS LECTIVAS, SE REALIZARA UNA CENA DE FIN DE MASTER A LAS 21:30H ] % EUSKL' N Ic




PONENTES.

EUSKLINIC
FORMACION

Especialista en andlisis de rentabilidad

y produccion de doctores.

KOLDO ZABALA

ecialista en andlisis integral de
clinica y formacion en protocolos.

JOSEBA

Especialista en Recursos Humanos y
Productividad de Doctores.

ALVARO SAN MARTIN

Especialista en marketing online e
integracion en clinicas dentales.



CONTENIDO.

EUSKLINIC
FORMACION

01.

02.

03.

04.

EXCELENCIA HACIA EL PACIENTE

PROTOCOLOS Y TECNICAS PARA CONSEGUIR EL CIERRE DE
PRESUPUESTOS Y LAS RECOMENDACIONES DE LOS PACIENTES.

DESARROLLO DE EQUIPOS EFICIENTES

ENFOQUE PARA CONSEGUIR LA MAYOR PRODUCTIVIDAD Y DIRECCION
DEL EQUIPO DE TU CLINICA.

MARKETING Y PRIMERAS VISITAS

HERRAMIENTAS Y TECNOLOGIA DE OBLIGATORIO USO PARA LA
CAPTACION DE PACIENTES EN EL ENTORNO ONLINE.

CONVERSION DE 12 VISITA EN PACIENTE

CIERRES PARCIALES, TRATO AL PACIENTE, FINANCIACION Y TODAS LAS
APTITUDES NECESARIAS PARA LA ACEPTACION DE PRESUPUESTOS.



PASOS.

RUTA DEL PACIENTE DE INICIO A FIN

E

CAPTACION ONLINE & OFFLINE

ESTRATEGIA COMPLETA DE MARKETING
PARA GENERAR PRIMERAS VISITAS.

RECOPILACION DE DATOS

COMPLETA BBDD POR PACIENTE: DATOS

PERSONALES, TRATAMIENTO, DE DONDE
VIENE...

ATENCION TELEFONICA

GESTION Y SEGUIMIENTO DEL PACIENTE
ANTES DE LA LLEGADA A CLINICA.

RECEPCION DEL PACIENTE

PROTOCOLO DE RECEPCION, FORMULARIOS
A RELLENAR, PRIMER CONTACTO.

GESTION DEL PACIENTE

SALA DE ESPERA, GABINETE, PRESENTACION,
EXPLICACION DEL TRATAMIENTO, CIERRES...

CIERRE TRATAMIENTO

FINANCIACION, NEGOCIACION Y TECNICAS
AVANZADAS DE VENTAS EN CLINICAS.



eV N——

GUIA DEL PACIENTE

PASO A PASO DEL PROTOCOLO DE ATENCION A NUEVOS PACIENTES

CAPTACION RECEPCION GABINETE CIERRE

—0———O0———0——0—

MARKETING LLEGADA EVALUACION PRESUPUESTO

HERRAMIENTAS DE MARKETING: 12 IMPRESION, AGENDA, TRATO AL CIERRES PARCIALES, EXPLICACION, CIERRE PARCIAL + CIERRE TOTAL,
WEB+RRSS+GOOGLE+BLOG+ADS PACIENTE, INFORMACION Y CIERRE EMPATIA, PROTOCOLO FINANACION Y ANTI-VENTA




PAGO

REALIZACION DEL TRATAMIENTO Y
RECOMENDACION + FIDELIZACION

EMISION DE PRESUPUESTO FINAL
Y LOS CIERRES PARCIALES REALIZADOS.

TOMA DE DATOS

VIDA DEL
PACIENTE

ATENCION AL PACIENTE
COMUNICACION CON LOS PACIENTES.

Y FIRMA DE CONSENTIMIENTOS

DETALLES DEL TRATAMIENTO

QUE NECESITA EL PACIENTE A MEDIDA QUE ES
ATENDIDO.

CIERRES PARCIALES
SEGUN NECESIDADES DEL PACIENTE.




PLAN DE
ACCION

b

MARCAMOS UN OBIJETIVO
UN OBJETIVO MENSUAL NOS AYUDA A ALCANZAR METAS

RECOPILAMOS DATOS
SE DEJA REFLEJADO TODOS LOS DATOS DE LAS PRIMERAS VISITAS.

AUMENTAMOS LA CONVERSION

PROTOCOLOS QUE AUMENTAN LOS PRESUPUESTOS EMITIDOS EN
ACEPTADOS.

AUMENTAMOS LA FACTURACION
CONSEGUIMOS AUMENTAR LA FACTURACION



ANALISIS DE
IMPACTO DE
TU CLINICA.

DESCUBRE COMO ANALIZAR TODOS LOS
DATOS DE TU CLINICA PARA TOMAR LAS
DECISIONES CORRECTAS.

01.

CUADRO DE MANDO

PARRILLA, REPORTE, PREVISIONES,
FINANCIACION, PRESUPUESTOS, DATOS
DE PACIENTES.

03.

CONDICIONES DOCTORES

Calculo de la productividad de los
doctores, en base al porcentaje de
facturacion y presupuestos emitidos.

02.

PRIMERAS VISITAS

ORIGEN, N ACIONALIDAD, ACEPTACION,
DOCTORES, PROVENIENCIA, DATOS DE
FINANCIACION.

04.

OBIJETIVOS

OBJETIVO MENSUAL, CONVERSION,
PRESUPUESTOS EMITIDOS /
ACEPTADOS.



TOTAL PRESUPUESTADO  TOTAL FACTURADO GLOBAL

92.237,23 €

50.990,46 €

TOTAL FACTURADO MES ACTUAL

35.882,36 €

% Total Facturado Mes Actual VS Total
Facturado Global >80 %

NOMBRE y APELLIDOS
CLINICA

N2 TOTAL PACIENTES ATENDIDOS

N2 TOTAL PV (Altas Historial + Old Contact)

N2 TOTAL PV ACEPTADAS

% Aceptacién Pacientes > 70 %

38%

PARRILLA.
]

—

0

TICKET MEDIO - PVE

CLINICA-DIA NOMBRE Y APELLIDOS CIUDADY PROVINCIA | PRESUPUESTO MAYOR IMPORTE ~  TOTAL FACTURADO MES ACTUAL CONCHLSON DOCIOR QUE HA NOS CONOCE POR &M:I .
Extranjero (X )

Eusklinic ROBERTO BARRETO MANOJO DE ROSAS 28041 Madrid 215,56 € 72,00 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 1 £n la calle OTROS 3-nov. X
Eusklinic AUSTINA MATEOS MENDOZA MANOJO DE ROSAS 28041 Madrid 980,00 € PRIMERA VISITA SELO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 2 n la calle OTROS

Eusklinic ROBERT MEDINA MANOJO DE ROSAS 28021 Madrid 3.200,00 € PRIMERA VISITA | sevo piensa, ene bupas DOCTOR 3 Call Center SEGUN TTO 11-nov. £
Eusklinic RAQUEL EGEA MANOJO DE ROSAS 28021 Madrid 938,00 € 426,00 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 4 n la calle SEGUN TTO 4-nov. E
Eusklinic CONCHA ROMERO MANOJO DE ROSAS 28021 Madrid 476,00 € PRIMERA VISITA SELO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 1 £n la calle £
Eusklinic GEMA MORENO MANOJO DE ROSAS 28021 Madrid 2.716,00 € PRIMERA VISITA B A DOCTOR 2 16-nov. £
Eusklinic EDELMIRA CANALS MANOJO DE ROSAS 28021 Madrid 1.462,33 € PRIMERA VISITA SELO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 3 £
Eusklinic JESSICA CARRETERO MANOIO DE ROSAS 28021 Madrid 275,40 € PRIMERA VISITA SELO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 4 Referido SEGUN TTO 17-nov. £
Eusklinic GEMA RODRIGUEZ JIMENEZ MANOJO DE ROSAS 28021 Madrid 640,90 € 655,12 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 1 FINANCIADO 10-nov. £
Eusklinic ANA ROMERO PEREZ JAYENA 28041 Madrid 4.513,50 € 4.513,50 € PRIMERA VISITA §I, ACEPTADO DOCTOR 2 Referido TRANSFERENCIA 12-nov. £
Eusklinic PATRICIA YOLANDA CARMEN SAN LUCIANO 28041 Madrid 158,00 € PRIMERA VISITA SELO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 3 n la calle £
Eusklinic LUIS AMAURIS DE LEGN JOSE DEL PINO 28021 Madrid 2.000,00 € PRIMERA VISITA SELO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 4 Call Center 11-nov. X
Eusklinic FEL MONTERO DONANTES DE SANGRE 28041 Madrid 859,50 € 859,50 € OLD CONTACT I, ACEPTADO DOCTOR 1 n la calle FINANCIADO 10-nov. £
Eusklinic ANA CARINA SAN ROBUSTIANO 28047 Madrid 400,00 € 71,40 € PRIMERA VISITA §I, ACEPTADO DOCTOR 2 Referido TARJETA 10-nov. £
Eusklinic YAIZA BARRIGA PINERO PIMIENTA 28041 Madrid 87,00 € PRIMERA VISITA DOCTOR 3 n la calle £
Eusklinic GLORIA DIAZ GONZALEZ PAN Y TOROS 28041 Madrid PRIMERA VISITA SIN PRESUPUESTO DOCTOR 4 En la calle E
Eusklinic ANA MILKA MANOJO DE ROSAS 28041 Madrid 1.077,00 € 650,00 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 1 n la calle TARJETA E
Eusklinic FRANCISCO MANSILLA SOTO DEL PARRAL 28041 Madrid 1.075,20 € 125,00 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 2 £n la calle FINANCIADO £
Eusklinic MEHDI ILAJ MANOJO DE ROSAS 28041 Madrid 1.000,00 € 300,00 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 3 n la calle OTROS X
Eusklinic FATIMA SHEIK SOTO DEL PARRAL 28041 Madrid 170,00 € PRIMERA VISITA SELO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 4 £n la calle X
Eusklinic OMAIR MOHAMMAD SOTO DEL PARRAL 28041 Madrid 300,00 € PRIMERA VISITA SELO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 1 £n la calle X
Eusklinic MERI FONSECA ROSA DEL AZAFRAN 28041 Madrid 1.000,00 € 600,00 € OLD CONTACT I, ACEPTADO DOCTOR 2 £n la calle OTROS 12-nov. £
Eusklinic NATALIO SERRANO RODRIGUEZ MANOIO DE ROSAS 28041 Madrid 320,00 € 320,00 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 3 £n la calle OTROS 12-nov. £
Eusklinic PALOMA BARREIRA GOMEZ MENANSALVA 28041 Madrid 5.900,00 € 5.900,00 € PRIMERA VISITA SIN PRESUPUESTO DOCTOR 4 n la calle £
Eusklinic SOFIA MARTINEZ GILA PAN Y TOROS 28041 Madrid 1.600,00 € PRIMERA VISITA SELO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 1 En la calle FINANCIADO £
Eusklinic SAGRARIO MUNOZ BOHEMIOS 28041 Madrid 2.400,00 € 2.400,00 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 2 n la calle TARJETA 16-nov. £
Eusklinic PALOMA JIMENEZ ITURRI LENGUAS 28041 Madrid 1.400,00 € 1.400,00 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 3 £n la calle £
Eusklinic GLADYS GIGANTES Y CABEZUDOS 28041 Madrid 1.283,00 € 500,00 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 4 n la calle TARJETA X
Eusklinic TONI RAFAEL DONOSO GIGANTES Y CABEZUDOS 28041 Madrid 450,00 € 450,00 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 1 £n la calle TARJETA 17-nov. £
Eusklinic ENRIQUE ALBERT GALEANO CAMINO DE PERALES 28041 Madrid 8.764,00 € 8.764,00 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 2 Referido FINANCIADO £
Eusklinic GRACE CELESTE CARVAIAL DORA FRANCISQUITA 28041 Madrid 850,00 € 850,00 € PRIMERA VISITA I, ACEPTADO DOCTOR 3 £n la calle FINANCIADO X
Eusklinic LORENA SOLEDAD MANOJO DE ROSAS 28041 Madrid 2.500,00 € PRIMERA VISITA SELO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 4 n la calle 0TROS X
Eusklinic GISELE PONCE PICARA MOLINERA 28041 Madrid 2.600,00 € PRIMERA VISITA SELO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 1 REFERIDO OTROS X




co NTRO L. HACER UN SEGUIMIENTO ESTRICTO DE LOS PACIENTES, NOS

- PERMITIRA TOMAR DECISIONES MAS ACERTADAS.

il @

—
OBIJETIVOS
TICKET MEDIO - PVE CONVERS| CIERRES PARCIALES
MENSUALES

COMO GESTIONAR AL PACIENTE ESTABLECER METAS PARA
DESDE EL INICIO CONSEGUIR RESULTADOS

TOTALPRESUPUESTADO  TOTALFACTURADO GLOBAL  TOTALFACTURADO MES ACTUAL 1otal Facturado Mes Actual VS Total o\ 0 i6n pacientes > 70 %
Facturado Global >80 %

92.237,23 € 35.882,36 € 38%

CARGO NOMBRE y APELLIDOS N2 TOTAL PACIENTES ATENDIDOS

DIRECTOR COMERCIAL CLINICA N2 TOTAL PV (Altas Historial + Old Contact)

DIAS LABORABLES MES N2 TOTAL PV ACEPTADAS




SEGUIMIENTO DE PACIENTES.
]

TOTALFACTURADO MES % Total Facturado Mes Actual VS Total % Aceptacién Pacientes > 70 %

ACTUAL Facturado Global >80 %

35.882,36 € 38%

N2 TOTAL PACIENTES ATENDIDOS N2 TRASLADOS 0 N2 AMPLIACIONES 0

Ne TOTAL PV (Altas Historial + Old Contact)

Ne TOTAL PV ACEPTADAS TICKET MEDIO - PVE 784,47 € CONVERSION 38,90%

Extranjero

21556 € 72,00€ PRIMERA VISITA ACEPTADG DOCTOR 1 Ena calle OTROS 3-nov. X
980,00 € PRIMERA VISITA SE LO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR?2 Enla calle OTROS E
3.200,00 € PRIMERA VISITA SE LO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR3 Call Center SEGUNTTO 11-nov. E
938,00€ 426,00€ PRIMERA VISITA s1, ACEPTADO DOCTOR4 Enla calle SEGUNTTO 4-nov. E
476,00 € PRIMERA VISITA DOCTOR1 Enla calle E
2.716,00€ PRIMERA VISITA DERIVAR A ESPECIALISTA DOCTOR 2 16-nov. E
1.46233€ PRIMERA VISITA SE LO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR3 E
27540 € PRIMERA VISITA SE LO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 4 Referido SEGUNTTO 17-nov. E
640,90 € 655,12 € PRIMERA VISITA sl, ACEPTADO DOCTOR 1 FINANCIADO 10-nov. E
4.51350€ 4.51350€ PRIMERA VISITA sl, ACEPTADO DOCTOR?2 Referido TRANSFERENCIA 12-nov. E
158,00 € PRIMERA VISITA SE LO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR3 Ena calle E
2.000,00 € PRIMERA VISITA SE LO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 4 Call Center 11-nov. X
859,50 € 859,50 € OLD CONTACT sl, ACEPTADO DOCTOR 1 Ena calle FINANCIADO 10-nov. E
400,00 € 71,40€ PRIMERA VISITA sl, ACEPTADO DOCTOR?2 Referido TARJETA 10-nov. E
87,00 € PRIMERA VISITA DOCTOR3 En la calle E
PRIMERA VISITA SIN PRESUPUESTO DOCTOR 4 Enla calle E

1.077,00€ 650,00 € PRIMERA VISITA sl, ACEPTADO DOCTOR 1 Ena calle TARJETA E
1.07520€ 12500¢€ PRIMERA VISITA sl, ACEPTADO DOCTOR2 Ena calle FINANCIADO E
1.000,00€ 300,00 € PRIMERA VISITA sl, ACEPTADO DOCTOR 3 Ena calle OTROS X
17000 € PRIMERA VISITA SE LO PIENSA, TIENE DUDAS DOCTOR 4 Enla calle X




RESUMEN MENSUAL.

SEGUIMIENTO DIARIO — PRIMERAS VS. EFECTIVAS

RESUMEN MENSUAL CLINICA

DIAS DE LA SEMANA
PACIENTES ATENDIDOS 3 3 3 0 0 0
TOTAL DE PV (Altas de Historial + Old Contact) 3 3 3 0 0 0
TOTAL PRESUPUESTADO DIA 4.395,56 € 4.130,00 € 2.378,63 € 0,00 € 0,00 € 0,00 €
TOTAL FACTURADO MES ACTUAL DIA 72,00 € 426,00 € 655,12 € 0,00 € 0,00 € 0,00 €
*\ TOTAL REFERIDOS 0 0 1 0 0 0
s
o00¢
% CAIDAS BRUTAS | MEDIA VENTA/PV 0,00 €
VENTA NETA 50.990,46 €
OBJETIVO INDIVIDUAL 60.000,00 €

: | OBIETIVO €/DIA 2.727,27 €



DOCTORES.

Ne PRESUPUESTOS
REALIZADOS
DOCTOR 1 17
DOCTOR 2 16
DOCTOR 3 16
DOCTOR 4 16
0 1 0

DOCTORES

VISITAS/TRATAMIENTO/
%FACTURACION

Sl, ACEPTADO

N2 PRESUPUESTOS ACEPTADOS

o Ul o O

CONVERSION

PRESUPUESTOS
EMITIDOS/PAGADOS

NOMBRE
DOCTOR 1
DOCTOR 2
DOCTOR 3
DOCTOR 4

0

TOTAL PRESUPUESTADO TOTAL FACT MES ACTUAL

18.841,96 € 4.549,62 €
29.248,70 € 16.473,90 €
21.302,11 € 7.686,78 €
22.844,46 € 7.172,06 €
- € - €
FACTURACION

% DE FACTURACION
MENSUAL Y PRODUCTIVIDAD




RESULTADOS. PACIENTES

ANTES
, COSTES
. DESPUES
FACTURACION
CONSIGUE RESULTADOS REALES CON
LOS PLANES DE ACCION DE EUSKLINIC
EN VENTAS & DIRECCION & GESTION
PRESUPUESTOS
RECHAZADOS



PRESUPUESTADO VS. ACEPTADO.

TOTALPRESUPUESTADO |

92.237,23 €

35.882,36 €

% PRESUP. vs ACEPTADO

38,90%

Total Presupestado Vs Total Aceptado

16.000,00 €

14.000,00 €

12.000,00 €

10.000,00 €

8.000,00 €

6.000,00 €

4.000,00 €

2.000,00 €

¥ -
1 2 3 4 B 6 7 8 9 10 1n 2 3 u 15 6 17 18 19 20 2 2 p:l 2 P} % 2 P 2 1) E'Y

0,00 €
[WTOTALMESUPUSTADODA | sooc | oooe | sasssee | asoooe | 2areasc | osoc | beoc | oooc | oove |7sasone | 3amsioc | 76s00ac |ssoogoc | booc | Gaoc | Zemone [1ssesaoe| serme |ssoooac | oeoc | booc | sooc | some | 77seone | 4nsnsec |esizgoc | oeoc | vaoc | oeoe |eamane| sooe |
[HTOTALFACUMBOMESACUALGA| ooo¢ | aooc | 72aoc | @smoc | sssizc | o@oc | osoc | spoc | 0ove | sawesoc | 1o7so0e | smwone |2ao0moc | osoc | omoc | 1soaeoe [100esmoe| 356728 c | 35:000¢ | osoc | ooac | oeoc | o@ve | ivsecoe | smsec | osoc | osoc | omec | omoc |3rmeve| ooec |




RESULTADOS EN 1 ANO.

OBJETIVOS CLAROS | ALCANZAMOS LAS METAS PROPUESTAS

TRIMESTRES T1 T2 T3 T4

PROTOCOLOS G

IMPLEMENTACION

ACCION & DESARROLLO

’ RESULTADOS




FORMACION

Gracias a la experiencia en los ultimos 10 afios en la mejora de
eficiencia y rentabilidad en la cuenta de resultados de las clinicas,
hemos creado una metodologia para las clinicas dentales
totalmente Unica e integral.

FORMADORES CV’s

Eusklinic ofrece a sus clientes la posibilidad de poder recibir la
vision por parte de especialistas en gestion pero también de
odontdlogos de tercera generacion que forman parte de este gran e
innovador proyecto.

MARKETING ONLINE & OFFLINE

Gracias a nuestra dedicacion exclusiva en el sector dental podemos
ofrecer una estrategia completa y eficaz, dado que conocemos en
profundidad el funcionamiento interno de las clinicas.

EUSKLINIC
DESDE

DENTRO

EXCELENCIA EN CLINICAS
DENTALES




BOCA A BOCA
ONLINE & OFFLINE

¢ COMO ASEGURAR LA RECOMENDACION BOCA A BOCA
DE TUS PACIENTES ACTUALES?




P LANCHARES

DENTAL

@ Renteria (C/ Viteri, 12) San Sebastian (C/ Easo, 22)
[aad @

L-3:9-14y 16-19:30h - V: 9-14h L-V 9h a 14h y 15:30h a 19:30h - Sébados 10 a 13h

Q 843 931123
Lismanos

INICIO TRATAMIENTOS NUESTRO EQUIPO CLINICAS CASOS VALORANOS CONTACTO Q

¢I.IN DENTAL LANC RES | 100 ANOS A TU SERVICIO
sI'. entista de

@ {Estamos Disponibles!
n am—

J //7‘

ao
o=~

Selecciona Fecha y Hora

Selecciona el dia y tramo
horario que prefieres para tu
consulta

¢Alguna Pregunta?

Llama al 843 931123 si
necesitas ayuda

[ ,
onfian N
Ay A |
1

I —
ik E

Politica de cookies

Utilizamos cookies propias y de

terceros para analizar nuestros
servicios y mostrarte publicidad
relacionada con tus preferencias
en base a un perfil elaborado a
partir de tus hdbitos de
navegacién (por ejemplo péginas
visitadas). Puedes obtener mds
informacién +Info

ACEPTO  RECHAZAR

¢Cuando quieres venir? X i RESUMEN i
Abril >
SERVICIO UBICACION
MIE JUE ViE Primera Visita jSin  Clinica Dental
Compromiso! Lanchares San
Sebastian
FECHA
Mayo 1
22 n ?
Selecciona una hora para tu cita el Mayo 1
10 u 12
< Anterior
[ ] [}
[ ] [ ]

MARKETING SENSORIAL
]

MARKETING EXCLUSIVAMENTE DEDICADO Y ENFOCADO EN CLINICAS
DENTALES: PRIMERAS VISITAS Y TRATAMIENTOS.

0-0-05
40

+ PACIENTES RESERVAS ONLINE

DESARROLLO WEB CON LA
ULTIMA TECNOLOGIA

SISTEMA DE RESERVAS
MODERNO E INTUITIVO.

GESTION DE REDES
SOCIALES Y GOOGLE




HASTA 15 CLINICAS

MADRID | 24 Y 25 NOVIEMBRE 2023 | FORMACION 2 DIAS

DIRECCION: Cuatro Torres Business Area, Torre de Cristal, P.° de la
Castellana, 259C, Piso 18, 28046 Madrid.

1.990€ POR ASISTENTE
3.980€ POR 3 ASISTENTES (MISMA CLINICA)




% EUSKLINIC
FORMACION
: INSCRIBETE HOY!

EN BASE A LOS DATOS FACILITADOS (PRIMER ANALISIS) REALIZANDO EL PLAN DE
ACCION QUE PROPONEMOS, CON NUESTRA METODOLOGIA DE TRABAJO,
ASEGURAMOS UN CRECIMIENTO ANUAL DE 10.000€ AL MES POR CADA CLINICA.

: EUSKLINIC.COM | EXCELENCIA EN CLINICAS
L '




